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Introductie
• Welkom

• Interactie tijdens dit Webinar

• Audiotest

– Indien u mij niet hoort kunt u inbellen
via het telefoonnummer uit de e-mail

– Het geluid dan instellen op                                    
`Use telephone`

• Panelteam & organiser:
– Kevin Verlangen

Sales & Marketing Executive

– Peter Derksen

Sales Consultant

– Jeroen Rozeboom

Account Executive
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Hand opsteken

Kleiner/groter

scherm

Stel uw vraag

Hand opsteken

Kleiner/groter

scherm

Stel uw vraag
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Programma

• ICreative bv

• E-procurement

• Demonstratie

• Samenvatting
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ICreative bv

• Opgericht in 2001

• Kernactiviteit: Budget-to-Pay solutions

• Gerenommeerd
– Basware

– Kofax

– Value Added Solutions

• Klanten in profit en non-profit sector; zoals 
Sogeti, AkzoNobel, Fabory, Martinair, Ministerie 
EL&I, UWV, Endemol en KPMG

• Ons succes
– klantwens centraal;

– pragmatische werkwijze; 

– proces- en materiedeskundig personeel;

– bewezen oplossingen.
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• >40 aanmeldingen

• Verschillende branches: Overheid, logistiek, 
onderwijs en productie

• ERP: SAP, Oracle, Baan, Microsoft

• Veel aanmelders met ongeveer 10k bestellingen 
per jaar. 

• Wat is uw rol in de organisatie?

• Hoe gaat u momenteel om met facturen?

Over Audience



What is this webinar about

• Non Product Related Purchases

• Dus voor de aanschaf van
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Poll



Uitdagingen Procurement Manager
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Poll

Inkoopkracht
verdeeld

over organisatie

Hoge kosten
van inefficiënte

inkoopprocessen

Inkoopprocedures
“opleggen”

aan organisatie
is moeilijk

Beperkte informatie
Over uitgaven

“Maverick buying”

Controle &
Compliance EfficiëntieKostenbesparing

Inkopers veel
bezig met

routine
werkzaamheden

Geen inzicht in 
openstaande

verplichtingen

Contracten
worden niet

benut / beheerd

Orderaanvragen / 
facturen

handmatig
door organisatie



Stakeholders

Inkoop

– Uitgave en catalogi management

– Contract management  en 
uitnutting

– Uitsluiten van maverick buying

– Stroomlijnen van standaard 
transacties

Eind-gebruikers

– Snel en efficient werken

– Het verkrijgen van de nodige 
items 

– Het hebben van up-to-date 
informatie over eigen 
aanvragen

Budget houders

– Business performance meten

– Complete spend control
bereiken

– Mogelijkheid tot real-time
budget follow-up

Boekhouding

– real-time gegevens over 
uitgave vs. budget

– Transparante  reportage 

– Minimaliseer handmatig 
werk, automatische 
factuurverwerking

Succesvolle implementatie vereist de inzet van alle stakeholders
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Portfolio Basware

• Basware Purchase Management automatiseert het inkoopproces van de 

organisatie, gebruikmakend van volledige automatische workflow van het opstellen 

van de bestelaanvraag tot de autorisatie, daadwerkelijke inkoop en 

goederenontvangst.

• Basware Procurement oplossing bestaat uit de volgende applicaties:

– Basware Purchase Management

– Basware Order Matching (& Basware Invoice Automation)

– Basware RFx management

– Basware Contract Lifecycle Management

– Basware Supplier Portal

Purchase Management

Data

capture/

eInvoicing

Matching
Factuur 

autorisatie

Betaalbaar

stellen

Leverancier

keuze

Contracten 

management

Bestel

aanvraag

Goedkeuring 

aanvraag

Inkoop 

order

Goederen 

ontvangst



PM proces
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Bestelaanvraag

doen

gebruikmakend 

van voor 

gedefinieerde 

productcatalogi 

of via vrije tekst

Goederen 

ontvangst als 

voorwaarde 

voor factuur 

betaling

Mogelijkheid tot 

online order 

bevestiging 

door 

leveranciers

Automatische 

aanmaak van 

order of door 

professionele 

inkopers

Mogelijkheid tot 

het 

automatisch 

opstarten van 

controle en 

goedkeuring 

workflow

Vooraf 

ingestelde 

codering welke 

aan te vullen is 

gedurende 

autorisatie flow

Aanmaken
bestelling

Coderen
bestelling

Autorisatie 
bestelling

Inkooporder Order
bevestiging

Goederen 
ontvangst



Hoog niveau van integratie mogelijk
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Basware Purchase Management
► Inzicht in de uitgaven

► Gemakkelijk uit te rollen en te acepteren

Catalogi Uitwisseling
►Vergroot het aantal catalogi items in  uw Purchase Management oplossing

► Verbeterde data kwaliteit van de catalogi

► Constante updates  van catalogi items

►Leveranciers activatie om het aantal catalogi te vergroten

Inkoopberichten uitwisseling
► Versterkt de inkoper – leveranciers interactie

► Zorgt voor leverancier self-service  voor alle type leveranciers

► Elimineert fouten en handmatig werk order beheer

► Leveranciers activatie om leveranciers aan te sluiten op het netwerk

Catalog Management
►Tijdsbesparing op routine catalogus validatie en beheer

►Self-service voor de leverancier zorgt voor 24/7 updates van

Catalogus inhoud



Basware Connectivity voor
inkoopberichten
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Inkoper

Supplier Activation

Leverancier

Leverancier
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Integratie in 

het leveranciers

system

Basware 

Supplier

Portal

Catalogi, order bevestigingen etc.

Catalogi, order bevestigingen etc.

Order

Order 



Demonstratie
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Voordelen E-procurement

• Compliance en efficiëntie door automatisering

• Cost control voor bestellen

• Real-time spend tracking (cashflow optimalisatie)

• Contract-gebaseerd inkopen

• Complete controle over wat er is ingekocht binnen de 
organisatie

• Efficiente product content management

• Online koper – leverancier interactie mogelijk

• Volledige integratie met  factuurverwerking 

– Flexibele matching facturen met orders

– Betaling na ontvangst goederen

– Eliminatie van handmatige verwerking van facturen 
door 5-way matching
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ICreative bv

www.icreative.nl

Vragen/meer info?

Kevin Verlangen
0318-493150
kverlangen@icreative.nl

http://www.icreative.nl/
mailto:kverlangen@icreative.nl

